
医薬品のコスト削減は、価格改定のたびに交渉が必要。その割にはコスト削減に限界がある。現場

の業務を変えるような形では、導入が難しい。…このような課題が、現場のご担当者を悩ませてき

ました。私たちは、「サプライチェーンマネジメントサービス」により、これまでのコンサルティ

ング実績を超える削減効果が期待できる新しいサービスのご提供をスタートしました。

毎年のように交渉を重ねており、これ以上の改善は困難だ。

改定のたびに、価格交渉に時間が取られている。

購買ボリュームが少なく、価格交渉力が弱い。

現場の業務に影響が出るので、いまの運用は変えたくない。

医薬品のコスト削減について、こんな課題はありませんか？

日本経営グループ



医薬品コスト削減について
詳しくお知りになりたい方はコチラ

大阪 東京 福岡

札幌 四国 東北

06-6868-1158 03-5781-0600 092-409-4466
011-200-6170 089-913-2680 022-796-6191
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日本経営 医薬品コスト削減

いまの運用はそのままで、価格交渉
は外部にお任せ

事前のシミュレーションを踏まえて
ご判断ください

導入費用、途中解約のペナルティは
ありません

お電話でのサービスお問い合わせ（平日9：00～17：30）

本サービスは「サプライチェーンマネジメ
ントサービス」です。
価格交渉力がありますので、単独での交渉
よりも大きな削減効果が期待できます。
サービスの提供会社が交渉窓口になります
ので、今後の価格交渉は不要です。
基本的に、いまの運用を変える必要があり
ません。

12か月の医薬品購買実績をもとに、改善効果
をシミュレーションします（お預かりしたデ
ータを匿名化したうえで、サービス提供会社
にて実施）。
削減が見込めないケースもあります、改善効
果を踏まえてご判断ください。
自治体病院などは、現実的に導入は困難で
す。

サービスの導入費用や解約に伴うペナルティ
は発生しません。
改善効果を踏まえて、より詳細なスキームを
ご案内差し上げます。

日本経営グループ

専用フォームより、
調査票をダウンロード

「医薬品コスト削減」のコンサルティング・プロセス

日本経営の「医薬品コスト削減コンサルティング」の特徴

https://nkgr.co.jp/inquiry/
お問い合わせ・ご相談

調査票に医薬品購入実績を記載し、
専用フォームよりアップロード

日本経営の専門コンサルタントより、
シミュレーション結果をご案内します


